4.14 Imagetraining (1)

Wir wollen, dass lhre Worte iiberzeugen!

Die beste Idee niitzt nichts, wenn sie nicht iberzeugend vermittelt wird.
Wir erarbeiten mit Ihnen die Grundprinzipien der guten Rede und Gespradchs-

fiihrung.

In vielen praktischen Ubungen trainieren wir lhre Stimmfiihrung und
Wortwahl, Mimik und Gestik. Wir zeigen lhnen, wie Sie Ihre Zuhérer
gewinnen und dabei immer authentisch bleiben kdnnen.

LERNZIELE LERNINHALTE

Die Teilnehmer sollen die Fahigkeit entwickeln,
durch gekonnten sprachlichen Ausdruck einen
Standpunkt iberzeugend vertreten zu kénnen.

Die Teilnehmer lernen, die eigene Persénlich-
keit im beruflichen und gesellschaftlichen
Umfeld iiberzeugend darzustellen.

Die Teilnehmer intensivieren gute Umgangs-
formen und sicheres Auftreten in unterschied-
lichen Situationen des geschéftlichen und
gesellschaftlichen Lebens.

Die Teilnehmer entdecken ihre persénlichen
Starken und lernen, sich selbst und andere
besser einzuschatzen.

1. Rhetorik

Durch Worte iiberzeugen | Die beste
Idee niitzt nichts, wenn Sie nicht
iiberzeugend vermittelt wird | Grund-
prinzipien der guten Rede und Ge-
sprachsfiihrung | Stimmfiihrung und
Wortwahl, Mimik und Gestik.

2. Image und

Personlichkeitsmarketing
Das authentische Erscheinungsbild

der Kompetenz in jeder Situation
glaubwiirdig zum Ausdruck bringen

3. Etikette und Freundlichkeit
Durch Hoflichkeit Souveranitat in
allen Situationen des geschéftlichen
und gesellschaftlichen Lebens zum
Ausdruck bringen | Der Umgang der
Mitarbeiter untereinander und Um-
gang mit dem Kunden | Der gute Ton
als Wetthewerbsfaktor | Fiir Fiih-
rungskrafte ist ein respektvoller
Kommunikationsstil unverzichtbhar

4. Personlichkeiten

Mit einem Personlichkeitsprofil
werden wesentliche Grundlagen
lhres Erfolges erarbeitet, damit Sie
Beziehungen erfolgreicher gestalten
und Konflikte souverdn meistern
konnen.
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